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Autorisierte Partner

FM LeasingPartner GmbH Unternehmensporträt

Unternehmer schätzen die  Beweglich-
keit in ihren Entscheidungen. Dies 
gilt um so mehr in wirtschaftlich 

schwierigen Zeiten, die wir jetzt erleben. 
Wichtig für viele Unternehmer ist es jetzt, 
die Liquidität zu schonen um Freiräume für 
unternehmerische Entscheidungen in der 
Zukunft zu sichern. Deshalb sind flexible 
Finanzierungslösungen gefragt, mit deren 
Hilfe frei verfügbares Kapital erhalten bleibt 
– zugleich eine wichtige Voraussetzung, um 
die Unabhängigkeit im unternehmerischen 
Handeln zu wahren. Als autorisierter Part-
ner führender Leasinggesellschaften ist FM 
LeasingPartner Deutschlands größter Lea-
sing-Makler.

Seit 25 Jahren agiert das Unternehmen 
äußerst erfolgreich im Markt und entstand 
durch den Zusammenschluß der zuvor ei-
genständigen SüdLeasing-Repräsentanzen 
Osnabrück und Düsseldorf. 

Unabhängigkeit macht groß –
Größe macht unabhängig
Als unabhängiger Anbieter von Finan-

zierungskonzepten findet FM LeasingPartner 
für jeden Kunden die individuell passende 
Lösung. Dank starker und erfahrener Partner 
gilt das mittlerweile auch deutschlandweit 
vom Gewerbetreibenden über Freiberufler 
und Unternehmen des Mittelstandes bis zur 

Jetzt mehr Freiraum  
zum Handeln

Erfahrener Partner für Finanzierungskonzepte: FM LeasingPartner GmbH

Groß-Industrie. FM LeasingPartner arbeitet 
heute – als Premium-Partner – mit der Süd-
Leasing, der Commerz Real Mobilienleasing 
und der Deutsche Leasing zusammen.

Sie ist autorisierter Partner dieser drei 
führenden und exzellenten Anbieter und mit 
dieser Struktur aufgestellt wie kein anderer 
in Deutschland. Darüber hinaus lassen sich 
mit weiteren Leasinggesellschaften, die das 
Angebot mit vielfältigen Sonder- und Spezi-
al-Lösungen abrunden, gestalten.

Groß wird dadurch nicht nur das Ange-
bot, sondern auch das Platzierungsvolumen. 
Und von beidem profitieren vor allem die 
Kunden: von der stattlichen Bandbreite an 
Leistungen und von ausgezeichneten Kondi-
tionen.

Kompetenz für das Geschäft
Das umfangreiche Leistungsspektrum 

setzt selbstverständlich fundierte Bran-
chenkenntnisse voraus. „Während unserer 
Tätigkeit haben wir uns vielfältige Kern-
kompetenzen angeeignet, die besonders bei 
Finanzierungen in den Bereichen Produkti-
onsanlagen, Schwerlast, Luftfahrt, Logistik 
und Landwirtschaft zum Tragen kommen“, 
erklärt Wolfgang Müller, Geschäftsführer 
der FM LeasingPartner. „Außerdem kennen 
sich die Berater ausgezeichnet mit dem Lea-
sing von Druck- und Baumaschinen aus“, so 
Müller.

Die Nachfrage wächst
In der Wirtschaft nimmt das Interesse am 

Leasing kontinuierlich zu. Die steigende Ak-
zeptanz macht sich in den Auftragsbüchern 
der FM LeasingPartner deutlich bemerkbar. 
Ob Freiberufler, Mittelständler oder Global Pla-
yer: Zum Kundenkreis von FM Leasing-Partner 
gehören Unternehmen jeglicher Couleur und 
Größe. Sie alle nutzen die Vorzüge eines für sie 
maßgeschneiderten Leasing-Konzepts. Zudem 
reduziert Leasing oder auch Mietkauf die Ab-
hängigkeit von Hausbanken und versetzt den 
Unternehmer in die Lage, im Tagesgeschäft 
schnell und flexibel zu reagieren.

Leasing braucht Vertrauen
Als langjährige Mitarbeiter verfügen die 

FM-Ansprechpartner über fundierte Erfah-
rung, und sind auf Grund der FM-Struktur 
hoch motiviert. Zudem ist unternehmerisches 
Denken eine Leitmaxime der FM.

„Aus der Region für die Region“ bedeutet 
bei FM immer, direkt vor Ort für den Kunden 
verfügbar zu sein.                                               
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